БИЗНЕС-ПЛАН НА ОТКРЫТИЕ РЕМОНТНОЙ

МАСТЕРСКОЙ АВТОМОБИЛЕЙ И ШИНОМАНТАЖА
Виды деятельности согласно ОКВЭД: ОКВЭД 45.20.

«Техническое обслуживание и ремонт автотранспортных средств»
Автор проекта: ФИО
ИНН: 

Адрес: 
Стоимость проекта: 352 620,00 руб.
Источник финансирования: 
денежная выплата по социальному контракту – 350 000,00 руб.,
собственные средства – 2 620,00 руб.;

заемные средства – 0,00 руб.
Куретское МО, 2026 г.
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1. Резюме
Данный бизнес-план разработан для создания и развития ремонтной мастерской автомобилей и шиномонтажа содержит описание создаваемого бизнеса и оценку возможности его окупаемости.

Инициатор проекта: ФИО
Местоположение  деятельности: 
Телефон: 
Эл. почта: 
Образование: 
Имею опыт работы в данной сфере, 4 года (работа в найме СТО)

Деревня _______________ находится в 45 км от районного центра - и это не просто расстояние, а ключ к новым возможностям. Через близлежащие дороги проходит туристический маршрут в сторону деревни ____________________, что создаёт дополнительный спрос на услуги автомобильного сервиса. Развитие бизнеса здесь позволит:

· обеспечить жителей ________________________ и соседних населённых пунктов качественными услугами поблизости;

· предложить проезжающим туристам оперативную помощь в дороге;

· сформировать устойчивый поток клиентов за счёт сочетания локального и транзитного спроса.

Это шанс создать востребованный проект на пересечении местных нужд и туристического трафика.

К основным преимуществам бизнеса можно отнести:

· - деревня находится в удобном географическом положении для других населенных пунктов; 

· - потребность в услугах мелкого авторемонта и шиномонтажа постоянно существует, т.к. большинство автомобилей нуждается мелко-срочном ремонте роста числа автомобилей, плохого состояния дорог, 
сезонной подготовки авто. Для людей, проживающих в данной местности, а также проходящих автомобилистов может сохранить время и деньги. 
Количество автомобилей на российских дорогах ежедневно стремительно возрастает. Следовательно, пока растет автомобильный парк, спрос на услуги будет также увеличиваться. 
Основным профилем моей деятельности станут следующие виды услуг: 

· Мелкосрочный ремонт (замена лампочек, шпилек, фильтров и т. д.)

· Замена масла

· Ремонт подвески

· Сварочные работы

· Шиномонтаж (сезонная замена резины с балансировкой)

· Балансировка

· Мелкий ремонт шин (проколы, порезы)

· Подкачка шин

Цель проекта: получение максимальной прибыли за счет оказания услуг по техническому обслуживанию автотранспорта. 
Задачи: 
· регистрация в качестве самозанятого;

· подготовить помещение к эксплуатации;

· укомплектовать помещение необходимым оборудованием;
· продвижение услуг в социальных сетях;

· оказание услуг.

2. Описание услуги
В перечень основных услуг, которые будет оказывать ремонтная мастерская, входит: Мелкосрочный ремонт (замена лампочек, шпилек, фильтров и т. д.), замена масла, ремонт подвески, сварочные работы, шиномонтаж (сезонная замена резины с балансировкой), балансировка, мелкий ремонт шин (проколы, порезы), подкачка шин, ремонт подвески авто.
Прием машин будет осуществляться по предварительной записи либо в порядке живой очереди. Данный вид бизнеса обладает ярко-выраженной сезонностью: октябрь-декабрь, а также апрель-май являются периодами ажиотажа, т.к. все автомобилисты готовят автомобили к межсезонью. За эти месяцы выручка может составлять до 30000 в месяц, так как ежедневно обслуживаются от 3 до 6 автомобилей. Однако в другие месяцы спрос может снижаться до 1-2 автомобилей в день, т.е. выручка в месяц будет около 15 000-10 000 в месяц.
3. Исследование и анализ рынка
На основании проанализированных цен предприятий по услугам предоставляемым ремонтными мастерскими в_________________________, среднего душевого дохода потенциальных потребителей и ежемесячных затрат, был проведен расчёт ценовых услуг.

В мастерской (гараж) будут проводиться услуги по ценам, приведенным в таблице.
	Наименование услуг
	Цена за ед. в руб.

	Станция технического обслуживания

	Мелкосрочный ремонт (замена лампочек в фарах, замена шпилек, замена фильтров и т.д.)
	700

	Замена масла
	От 500

	Ремонт подвески
	От 1500

	Шиномонтаж (сезонная замена резины с балансировкой)
	1200–1500/комплект

	Сварочные работы
	От 700

	Мелкий ремонт шин (проколы, порезы)
	300–500

	Подкачка шин
	50


   Клиентами будут:

· люди, нашей деревни, имеющие транспортные средства (автомобили, мотоциклы, и т.д.);

· автомобилисты близлежащих сел;

· проезжающие автомобилисты, нуждающиеся в срочном ремонте.
4. План маркетинга
Для продвижения услуг и рекламного движения планируется выполнить действия: 
· объявления на гаражных воротах, социальных сетях;

· сотрудничество с автомагазинами в районе;

· предоставление качественных услуг для создания репутации и привлечения постоянных клиентов.
5. Календарный план
	Наименование мероприятия
	Начало мероприятия
	Завершение мероприятия

	Заключение социального контракта
	Март 2026 г.
	Март 2026 г.

	Регистрация в качестве самозанятого
	Март 2026 г.
	Март 2026 г.

	Приобретение оборудования
	Апрель 2026 г.
	Апрель 2026 г.

	Реализация деятельности
	Май 2026 г.
	бессрочно


6. Производственный план

Помещение (гараж), расположенное по адресу: __________________________________________________ под ремонтную мастерскую, находится в собственности. Помимо производственной площади, также имеется место для стоянки автомобилей.
Для открытия ремонтной мастерской мне потребуется приобрести оборудование и инструменты, за счёт субсидирования деятельности в качестве самозанятого, приведённые в таблице ниже:
	1
	Шиномонтажный полуавтоматический станок NORDBERG 4638Е (220В)

	83 125,00

	2
	Станок балансировочный Nordberg 4523С
	61 275,00

	3
	Вулканизатор настольный с одним нагревательным элементом V4
	7 011,00

	4
	Компрессор поршневой с ременным приводом NORDBERG NCЕ100/480
	42 940,00

	5
	Домкрат подкатной 3 тн NORDBERG N32030
	9 833,00

	6
	Воздушный фильтр с ред. и лубр. 1/2" NP8414
	2 700,00

	7
	Дизельная тепловая пушка ДК-45П
	24 300,00

	8
	Стартовый комплект для шиномонтажа GR-1

	39 800,00

	9
	Набор инструмента универсальный 1/4", 1/2"DR, 142 предмета S04H524142S

	35 300,00

	10
	Ключ баллонный крестообразный 17х19х21мм 1/2" (с головкой 22мм) JTC-5546А

	3 250,00

	11
	Ключ динамометрический 1/2" 20-200Нм 500мм JTC-4936
	11 950,00

	12
	Набор ключей комбинированных трещоточных 8-19мм 13 предметов в кейсе JTC-3028
	13 386,00

	13
	Отвертка ударная с резиновой рукояткой и набором бит (9пр) JTC-5410
	3 610,00

	14
	Набор щипцов для стопорных колец с наконечниками 12 предметов в кейсе JTC-3471
	6 935,00

	15
	Пневмогайковерт ударный 1/2" в кейсе, 850 нм NORDBERG ECO NP14085K
	7 205,00

	Итого:
	352 620,00        


Прошу выплатить единовременно 350 000,00 рублей для приобретения оборудования.

В случае увеличения стоимости оборудования обязуюсь доплатить разницу из собственных средств. Обязуюсь приобрести всё необходимое в первый месяц после получения денежных средств. Также в случае отсутствия оборудования в магазинах в момент приобретения, обязуюсь приобрести аналогичное по функционалу и характеристикам ценовой категории.

7. Анализ рисков

Выбранная сфера бизнеса относится к частично освоенной области предпринимательства. Поэтому степень риска, связанную с неудачей, можно отнести к среднему уровню.
Виды риска, которым подвержена деятельность и мероприятия по их устранению:
1. Нарушения в работе оборудования - при небольшой поломке неполадка сразу же устраняется, а в случае невозможности наладки используется резерв денежных средств, созданный специально для приобретения оборудования в таких случаях.
2. Появление дополнительных конкурентов - в этом случае усилить рекламу услуг, заострив внимание потребителей на качестве обслуживания и увеличение предоставляемых услуг. 
3. Пожар, хищение - на этот случай принять меры по пожарной безопасности помещения и поставить помещение на сигнализацию. 
4. Изменение спроса - усилим маркетинговые исследования, нужно искать новую долю рынка.
5. Отсутствие сырья, материала – усилить взаимодействие с поставщиками, найти новые рынки поставки материала.

6. Несвоевременная поставка сырья – создавать резервы материалов, улучшить отношение с поставщиками.

8. Вывод
Считаю, что воспользовавшись данной мерой поддержки граждан, я улучшу  уровень и качество жизни за счёт стимулирования самостоятельного развития и трудового потенциала.

Для начала и введения деятельности у меня имеется трудовой опыт. 
Приложение: 

                       План-график услуг Ремонтной мастерской на 2026-2027 гг.;

                       Финансовый план Ремонтной мастерской на 2026-2027 гг.

«___»_________ 2026 г.                        _____________                       _______________________

План-график услуг Ремонтной мастерской и шиномонтажа на 2026-2027 год

	№
	Месяц


	Наименование

услуги
	Количество услуг, ед.
	Стоимость услуги, руб.
	Итого сумма выручки, руб.
	Итого выручки за месяц

	1
	Март-Апрель 2026


	Получение субсидии
	
	
	
	0,00

	
	
	Приобретение инструмента
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	2
	Май 2026
	Шиномонтаж (сезонная замена резины с балансировкой)
	15
	1500
	22500
	30 000,00

	
	
	Замена масла
	15
	500
	7500
	

	
	
	
	
	
	
	

	3
	Июнь

2026
	Ремонт подвески
	5
	1500
	7500
	15 000,00

	
	
	Замена Ступичных подшипников, Замена привода, выпрессовка сайлентблоков
	5
	1500
	7500
	

	
	
	
	
	
	
	

	4
	Июль

2026
	Сварочные работы
	10
	700
	7000
	15 000,00

	
	
	Подкачка шин
	20
	50
	1000
	

	
	
	Мелкий ремонт шин (проколы, порезы)
	14
	500
	7000
	

	5
	Август 2026
	Ремонт подвески
	6
	1500
	9000
	15 000,00

	
	
	Сварочные работы


	3
	2000
	6000
	

	6
	Сентябрь 2026
	Сварочные работы
	5
	2000
	10000
	15 000,00

	
	
	Замена масла


	10
	500
	5000
	

	7
	Октябрь 2026
	Шиномонтаж (сезонная замена резины с балансировкой)
	10
	1500
	15000
	30 000,00

	
	
	Промывка радиаторов авто
	7
	2000
	14000
	

	
	
	Мелкий ремонт шин (проколы, порезы)
	2
	500
	1000
	

	8
	Ноябрь 2026
	Шиномонтаж (сезонная замена резины с балансировкой)
	10
	1500
	15000
	30 000,00

	
	
	Ремонт подвески
	10
	1500
	15000
	

	
	
	
	
	
	
	

	19
	Декабрь 2026
	Мелкий ремонт шин (проколы, порезы)
	14
	500
	7000
	30 000,00

	
	
	Монтаж дополнительного оборудования (Электрокотел)
	8
	1000
	8000
	

	
	
	Шиномонтаж (сезонная замена резины с балансировкой)
	10
	1500
	15000
	

	10
	Январь 2027
	Мелкий ремонт шин (проколы, порезы)
	14
	500
	7000
	10 000,00

	
	
	Монтаж дополнительного оборудования (Электрокотел)
	3
	1000
	3000
	

	11


	Февраль 2027
	Замена масла


	10
	900
	9000
	10 000,00

	
	
	Мелкий ремонт шин (проколы, порезы)
	2
	500
	1000
	

	
	
	
	
	
	
	

	12


	Март 2027
	Ремонт подвески
	5
	1500
	7500
	15 000,00

	
	
	Замена масла


	15
	500
	7500
	

	
	
	
	
	
	
	

	14
	ИТОГО
	
	
	
	
	215 000,00


Финансовый план Ремонтной мастерской на 2026-2027 года

	Период
	Март-Апрель 2026
	Май 2026
	Июнь 2026
	Июль 2026
	Август 2026
	Сентябрь 2026
	Октябрь

2026
	Ноябрь

2026
	Декабрь

2026
	Январь

2027
	Февраль

2027
	Март

2027
	Итого

	Выплата субсидии
	350 000
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	350000

	Выручка
	0
	30000
	35000
	35000
	35000
	35000
	35000
	35000
	35000
	30000
	30000
	30000
	365000

	Расходные материалы
	
	2000
	2000
	0
	0
	0
	2000
	2000
	2000
	0
	0
	0
	12000

	Оборудование
	350000
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	НПД 4%
	
	1200
	1400
	1400
	1400
	1400
	1400
	1400
	1400
	1200
	1200
	1200
	14600

	Чистый доход
	-
	26800
	31600
	33600
	33600
	33600
	31600
	31600
	31600
	28800
	28800
	28800
	340400

	Окупаемость
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	14 мес.


Расходные материалы будут приобретаться за счет собственных средств.
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